L'aluminium est un matériau qui permet de réaliser des baies coulissantes de grandes dimensions tout en offrant un haut niveau de performance. A condition d'opter pour des modèles à rupteur de pont thermique
Aujourd'hui, sur un marché de douze millions de fenêtres, le PVC représente 63,3 % des ventes, le bois 13,5 %, l'aluminium 21 % et les menuiseries mixtes environ 2 %. La rénovation représente près des deux tiers des ventes.
Il va falloir en 2012 que toutes les menuiseries possèdent un uw < 1,4. En rénovation, avec toutes les aides disponibles, on arrive à de très bons niveaux de performances, même dans un bâti ancien. C'est dans les immeubles collectifs que le changement de fenêtre impacte le plus le niveau de performance globale des logements.
K par K  déconseillé
Grofillex  très moyen
Tryba 		top
TROCAL ou Schuco	top
HUIS CLOS        très bien
Finstrall          Excellent
Janneau     bonne réputation
Aluplast  allemand ??
http://devis.contactartisan.com/devis-fenetres-pvc/prix-fenetre-pvc.html
http://www.devispro.com/amenagement-habitat/prix-menuiseries.php
http://www.travaux-moins-cher.com/simulation-menuiserie/solution-prix.aspx
http://www.devis-fenetre.pro/estimation-devis-fenetre.php
[bookmark: _GoBack]
http://www.domotelec.fr

Chauffage : radiateur thermor à fluide caloporteur : 5 * 700   et 1 * 400 
22     		2000
11 * 2
5
8
Le panneau rayonnant
Les radiateurs à chaleur douce
Les radiateurs à inertie

Clim réversible : http://www.climshop.com/fujitsu-xsl-217_257.html
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Fenetre

Cuisine
Parquet flottant
Peinture
Salle de bain ??


Monsieur Prigent, 
Je recherche actuellement un appartement pouvant correspondre au bien pour lequel vous êtes mandaté. En conséquence, je souhaiterai visiter ce logement. Cette semaine, je dispose de peu de possibilité en raison de la visite d’un client, c’est pour cela que je vous propose un rendez-vous le Samedi 14 Septembre à partir de 16H. 
Si Merci de me faire connaitre vos disponibilités. 
Infos et visites : 



06 25 77 52 56     Patrice Delpy
Toulouse, Cancéropole - EXCLUSIVITE- 802719  T3 en RDC
Florian PRIGENT 06 48 55 31 35.
Check-list dans l'appartement : posez toutes ces questions lors de la visite de l'appartement
> Porte d'entrée : solidité, sécurité, isolation phonique et thermique. 
> Fenêtres : ouvrez toutes les fenêtres pour tester leur fonctionnement et qualité.
> Tuyauteries : testez les robinets, regardez sous l'évier et le lavabo s'il n'y a pas de traces d'humidité anormales. > Chauffage : individuel ou central ? qualité des radiateurs électriques ?
> Électricité : existence d'un panneau électrique (disjoncteur, fusibles), nombre et emplacement des prises de courants, nature des dispositifs d'éclairage fixes. 
> Internet, antennes et câblage : prises TV, nature de l'antenne (hertzienne, parabolique, câble...), prises téléphoniques. Votre portable a-t-il du réseau ?
> Peintures, papiers peints : état de propreté. 
> Lumière : demandez l'exposition, le moral a besoin de soleil (orientation du soleil : idéal = orienté sud, mais attention aux fortes chaleurs l'été, et encore mieux : double exposition)
> Isolation : afin d'éviter d'avoir froid et économiser l'énergie (vérifier les portes et fenêtres)
> Salle d'eau : nature et état du chauffe-eau, état de la douche ou de la baignoire. 
> Cuisine : appareils de cuisson, cuisine au gaz ? Réfrigérateur (ou possibilité d'en installer), évier. 
> Sols : nature et état.
> Rangements : placards, caves... ultra important pour ranger ses affaires :)


Si vous pouvez faire des visites en fin de journée c'est mieux : afin de pouvoir juger du bruit des voisins ou voir la lumière dans l'appartement au moment où vous y serez le plus. L'idéal étant de visiter plusieurs fois l'appartement à différents moments de la journée.
le montant des charges de copropriété ;
- l’entretien de l’immeuble ; si le logement est situé dans une
copropriété, demandez le carnet d’entretien 
(voir page 19)
- l’isolation acoustique ;
- le montant des impôts locaux : taxe d’habitation, taxe
foncière...
- Si le logement est situé dans un lotissement, consultez
notamment le règlement de lotissement et le cahier des
charges 
(voir page 18)
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Si le logement est en copropriété

Demandez & Fagent immobilir si Fimmeuble est géré
par un syndic professionnel ou non. Demandez- lui éga-
lement quil vous procure.

= le réglement de copropriété ;

= les relevés de charges afférents au lof des deux demiéres
= la nature et le monfant des fravaux éventuellement
votés par la copropriété ef non encore exécués ;

= Péchéancier des appels de fonds concernant ces fravaux ;
= les procés-verbaux des deux demiéres assemblées
générales ;

= le dernier budgef prévisionnel voié.

Le notaire doit fournir & Iacquéreur, avant Fétablisse-
ment de Facte de vente, une nofe de renseignemens,
appelée “éfat daté”, qui doit indiquer enire auires les
charges qui incomberont au nouveau copropriiaire.
Ce document informe également Iacquéreur sur le
niveau des charges et sur les éventuelles procédures
dans lesquelles la copropriéié st impliquée.

Vacquéreur d'un logement en copropriété doit acquit-
ter les dépenses qui sont exigibles & compter de la nofi-
fication de la vente faite au syndic par le nofaire.

Un accord entre le vendeur et Facquéreur n'est pas
exclu, mais il n’est pas opposable au syndicat de copro-
priété. Il apparfient & Facquéreur de se refourner
conire le vendeur pour obenir le remboursement des
sommes que ce dernier se seraif engagé & payer posté-
rieurement & la date de la vente.

= Le camet denlrelien : le syndic a I'obligation détablir

et de tenir & jour un camet d’enirefien de Fimmeuble.
V'acquéreur ou le candidat acquéreur peut demander &
en prendre connaissance auprés du vendeur.

= Le diagnostic fechnique : foufe mise en copropriété
d'un immeuble de plus 15 ans doit préalablement faire.
Fobjet d’un diagnosfic technique porfant consiat de
V'état apparent de Fimmeuble (solidité du clos et du cou-
vert, état des canalisations...). i s'agit de la premisre.
venle aprés sa mise en copropriété, ou d’une venle
intervenant dans les irois ans suivant la date du diag-
nostic,le diagnosfic doit éire porté & la connaissance de
fout acquéreur par le noaire.

En cas de mutafion au-dela de ces frois ans, fout nouvel
acquéreur ou candidat & Facquisifion peut demander
& en prendre connaissance auprés du vendeur.

= La superficie du lot : si vous achetez dans un immeuble.
en copropriété, un logement ou un local & usage profes-
sionnel, commercial ou mixte (loi du 1071965 modifiée)
la superfice de la parfie privafive du lof (sans les caves,
garages ef emplacements de_stafionnemen) dés lors
quele est au moins égale & 8 m, doit obligatoirement




